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PROMOCION
COMERCIO LOCAL:
Venta de libros en
librerias locales
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Continuando con nuestra campana de apoyo al comercio local, queremos hacerte participe de otra campafa
que sin duda afectara directamente al volumen de venta de libros que puedas hacer en tu tienda para la cam-
pafa 2016-2017.

Como bien sabes, una de las labores de get brit! es facilitar los libros a los alumnos a través de la escuela muni-
cipal de idiomas. Por esto, a principio de curso todos aguellos alumnos que lo deseen, pueden adquirir los libros
en la propia escusla.

Si bien hemos astado haciendo asi este procedimiento desde el inicio de los cursos, lo gue queremos ahora,
y teniendo un coste de oportunidad para nosctros en tanto en cuanto dejamos de tener ese ingreso extra, es
hacer que esa venta recaiga directamente sobre ti, es hacer que seas tu quien venda esos libros y te
beneficies de ello.

Para llevar a cabo esta accion es imprascindible que rellenes sl formulario que encontraras en este sitio web
www.getbrit.es/libreros antes del 28 de julio de este afio. Una vez tengamos tus datos, te haremos llegar
por correo electrénico los datos con el ISBN de los libros que usaremos en la Escuela para que puedas faci-
litarlos a los alumnos cuando vayan a comprarles.

Asimismo, y para que todo sea mas facil, nosotros mismos mandaremos a la editorial los datos de tu libre-
ria y el nimero de libros que, aproximadamente, esperamos puedas vender, que coincidird con el numero de
alumnos que haya en la propia escuela con el objetiva de que te afecta lo minimo las posibles devoluciones que
puedas tener. (Este niimero seré sismpre aproximado va que depandera del nimero de alumnos que haya en
la escuela.)

Ademés, y teniendo en cuanta que en tu municipic sedls mas de un establecimiento, lo que haremos es que
cada afio designaremos una librerfa de referencia para que sea beneficioso para todos. Asi, cada curso rotara el
establecimiento en beneficio de todos y mandaremos otro distintivo que coincidira con el curso en vigor.

El impacto global de esta accion se traduce en cerca de 500.000,00 € por curso entre todos los libreros, si bien
las ventas que realice cada librerfa local, sera directamente proporcional al nimero de alumnos gue haya en este
municipio. Por esto solo te pedimos, a cambio de que puedas vender los libros, estas dos pequenas cosas:

1. Que cologues este distintivo en tu escaparate, bien visible, para que los vecinos puedan sa-
ber que este curso la tuya es la libreria de referencia para vender los libros de la escuela.
2. Que a cada cliente que adquiera material, le hagas entrega en la propia bolsa de la
compra de uno de nuestros folletos de informacion para que después, se convierta
en retorno para ti a través de la compra de ese libro. Esto hara que, cuantos mas veci- tmw’ﬁ*ww mt“““
nos tengan esta inforrmacion, mas libros venderas en tu propio beneficio. ik
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Confio, espero y deseo que asta accidn tenga un impacto muy positivo en tu campana del
curso 2016-2017, Con ese entusiasmo lo hacemos y por eso trabajamos cada dia.

Victor Vicente Vazquez, Director General
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